Informe de Comercio
Internacional 2012

M I NI STERIDO D E ECONOMIA



Ano 2012/Edicién 1

José Armando Flores Aleman
Ministro

Mario Roger Hernandez
Viceministro de Economia

Francisco Lazo
Viceministro de Comercio e Industria

Ministerio de Economia

Consejo Editorial

José Armando Flores Aleman
Mario Roger Hernandez
Alfonso Goitia

Abraham Mena

Takayoshi José Yamagiwa
Carlos Moreno

René Salazar

Liza Onofre

Mauricio Ruano

Coordinacion General
Unidad de Inteligencia Econémica (UIE)
Takayoshi José Yamagiwa

Coordinacion de edicion
Unidad de Inteligencia Econémica
Lily Argueta

Equipo Editorial

Unidad de Inteligencia Econémica

Direccién de Politica Comercial (POLICOM)

Direccién de Administracion de Tratados Comerciales
(DATCO)

Mision de El Salvador ante OMC y OMPI

Agencia de Promocién de Exportaciones e Inversiones de
El Salvador (PROESA)

Personal Técnico

Edson Magana (UIE)

Mauricio Estévez (UIE)

Romel Torres (UIE)

Mauricio Iraheta (UIE)

Camilo Martinez (UIE)

Alma Sonia Nuila (POLICOM)
Rolando Flores (POLICOM)
Raquel Martinez (POLICOM)
Romeo Romero (POLICOM)
Margarita Ortez (DATCO)

Juan Gabriel Quintero (DATCO)
Ernestina Renderos de Lépez (DATCO)
Juan Carlos Lépez (PROESA)
Jessica Bukele (PROESA)

Nota aclaratoria:

El Informe de Comercio Internacional es una publicacion
no comercial destinada a ofrecer opinion del Ministerio de
Economia sobre la orientacién para la toma de decisiones
con respecto a asuntos relativos al comercio internacional.
No obstante, los consejos y estrategias implicitos pueden
no ser aptos para cada agente econdémico o situacion
comercial.

ElMinisteriode Economiaapoyalasiniciativasempresariales,
incluyendo aquellas orientadas al comercio internacional.
Sin embargo, la mencion u omisién de sectores, productos
o destinos en particular, no implica la existencia o falta de
apoyo especial y diferenciado a los mismos.

El Ministerio de Economia hace todo esfuerzo para
mantener la precision de la informacién de este informe,
pero no puede aceptar responsabilidad por cualquier
perjuicio, pérdida o dafo que puede ocurrir por el uso de
la informacion.

El Informe de Comercio Internacional no provee servicios
profesionales de caracter legal, comercial u otros. Si se
necesita consejo legal o asistencia especializada en asuntos
comerciales, se sugiere buscar servicios de un profesional
competente.

Si hubiera comentario, se le agradece su comunicacién
sobre cualquiera de la informacién contenida en este
informe.
© Ministerio de Economia
Diciembre 2012
San Salvador, El Salvador, Centroamérica
Unidad de Inteligencia Econémica
uieco@minec.gob.sv

© Se prohibe su reproduccién total o parcial sin la debida autorizacién del MINEC



Informe de Comercio Ano 2012/Edicioén 1

Vision del MINEC

Ser la institucion que promueve el desarrollo de una economia altamente
competitiva y justa, que amplie las oportunidades econdmicas de todos y
todas las salvadorefas, contribuyendo asi a su desarrollo de manera sostenible y
equitativa.

Objetivos Estratégicos del MINEC

para la Insercion Internacional e Integracion
Comercial de El Salvador

1. Aprovechamiento (optimizacion) de los acuerdos comerciales y apoyo a
sectores productivos estratégicos con énfasis en la MIPYMES.

2. Fortalecimiento de la capacidad de gestién institucional en la negociacién y la
administracion de acuerdos comerciales.

3. Exploracién estratégica de nuevos mercados.

4. Fortalecimiento del Mercado Comun Centroamericano y la Unién
Aduanera.

5. Negociacion comercial para favorecer la competitividad.

6. Incrementar la capacidad de analisis economico en las 4reas de
Comercio y Politica Comercial para la toma de decisiones.
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El presente informe analiza el comportamiento de las exportaciones a partir de los principales rubros,
destinos de exportacion y productos exportados. Asimismo, se hace un andlisis de las importaciones
salvadorefas mas destacadas, asi como de los proveedores internacionales mas significativos y de la
factura petrolera del pais.

Finalmente, el informe presenta informacién relevante sobre las negociaciones de comercio exterior de
El Salvador, los avances tanto de la Unién Aduanera Centroamericana y como en el marco multilateral
del comercio en la OMC.

ENERO-OCTUBRE 2012



Informe de Comercio Ano 2012/Edicioén 1

Evolucion del AR
Comercio Internacional

La economia mundial, luego de crecer 3.8% en 2011, se desacelero en el primer semestre de 2012, y entre los principales
problemas a enfrentar se encuentra el crecimiento econémico y el desempleo’. Las economias desarrolladas, con 1.6% de
crecimiento en 2011, prolongaron su ralentizacidn, lo cual tuvo gran peso en la desaceleracién mundial. Sin embargo, se
espera que las economias en desarrollo, que crecieron 6.2% el aiio pasado, sean las que apalanquen el crecimiento global
en los proximos periodos.

El sector exportador a nivel mundial se ha desacelerado, presentando un crecimiento en volumen de 6.3% en 2011. El
resultado se ha visto afectado por el desempeno de los paises desarrollados, con un crecimiento en volumen de 5.7%,
mientras que los paises en desarrollo tomaron un mayor auge, de 6.4%, en la demanda externa.

Bajo este panorama, se percibe una tendencia positiva en la recuperacién de los Estados Unidos, con un crecimiento del
PIB de 3.1% para el tercer trimestre de 2012, después del bajo dinamismo experimentado en la primera mitad de 2012,
este mayor dinamismo refleja entre otros incrementos un mayor consumo privado y una menor brecha comercial- la cudl
reflejé incrementos en las exportaciones y decrecimientos en las importaciones-. Al mes de noviembre 2012 la tasa de
desempleo fue de 7.7%, siendo esta la mas baja registrada en los afos posteriores a la crisis de 2008.

Dinamica de las exportaciones
salvadorenas

Las exportaciones totales salvadorenas reportaron un leve alza del 0.2% en el periodo de enero a octubre de 2012,
comparado con el mismo periodo en 2011. Las exportaciones acumuladas a octubre fueron de US$4,504.1 millones,
respecto de los US$4,493.8 millones de enero a octubre en 2011.

Los principales crecimientos de las exportaciones ser dieron durante los meses de enero, julioy octubre, donde se alcanzaron
tasas mensuales de crecimiento de 9.8%, 11.3% y 14.4% respectivamente. Las variaciones negativas mds importantes se
dieron durante marzo, mayo, junioy septiembre respecto de las exportaciones mensuales de 2011, con una reduccion de
5.3%, 4.6%, 15.6% Yy 6.6% respectivamente.

1 Los datos y previsiones mundiales y de Estados Unidos han sido obtenidos del informe: Perspectivas de la Economia Mundial, Octubre 2012” - Fondo Monetario Internacional.
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En términos de volumen exportado, a octubre de 2012, las exportaciones fueron de 2,403.8 millones de kilogramos,
cantidad 7.0% mayor respecto de los 2,246.9 millones de kilogramos de 2011 en el periodo de enero a octubre. Las mayores
variaciones positivas en el volumen exportado se reportaron en enero, junio, julio, agosto y octubre, donde las variaciones
porcentuales respecto de 2011 fueron de 12.6%, 11.6%, 45.6%, 14.1% y 22.0% respectivamente. Las reducciones mas
importantes del volumen exportado se presentaron en los meses de febrero con una reduccion del 8.1% y septiembre con
una reduccién en volumen del 18.6%.

Exportaciones Totales
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Fuente: Elaboracién propia con datos BCR.

Es importante considerar que el movimiento de las exportaciones salvadorenas se encuentra condicionado por una serie
de elementos propios de la estructura de exportaciones. Estos elementos son los tipos de productos de exportacion, el
peso de los socios comerciales y por elimpacto que las variaciones de las economia internacional, especialmente las que se
dan a partir de la demanda externa de los principales socios comerciales con los que El Salvador realiza mayoritariamente
sus operaciones de comercio exterior.

Como ya se ha indicado en informes anteriores, las exportaciones salvadorefas se encuentran concentradas en dos
grandes mercados: Estados Unidos, (principal socio comercial) y los paises centroamericanos, especialmente Guatemala
y Honduras. Por el lado del tipo de productos, las exportaciones tradicionales, dentro de las que se incluyen el café y el
azucar, su exportacion se encuentra fuertemente correlacionada con los volumenes anuales de produccion y por los precios
internacionales de referencia en los principales mercados internacionales. Durante 2012, los precios internacionales del
café y del aziicar han experimentado caidas importantes respecto de los precios reportados en 2011y, en el caso del café,
por una reduccién de la cosecha 2011-2012.

Por destino de exportaciones, a octubre de 2012, el 46.0% de las exportaciones fueron destinadas al mercado de los Estados
Unidos, con US$2,074.1 millones, lo que representé un incremento del 0.5% respecto del mismo periodo en 2011, en el
marco del CAFTA-DR. Destaca el incremento del comercio intrarregional, en particular el incremento del comercio con
Honduras, quienes se ubicaron como el segundo socio comercial de El Salvador con exportaciones por valor de US$646.0
millones, con un incremento del 9.7% respecto de 2011, representando el 14.3% del total de las exportaciones.
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Estructura de las exportaciones
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Fuente: Elaboracién propia con datos BCR.

Guatemala se ubicd como el tercer socio comercial, con exportaciones de US$602.1 millones, equivalentes al 13.4% de
las exportaciones totales y con leve incremento del 1.0% respecto del mismo periodo en 2011. Siempre en el comercio
centroamericano, destacan los incrementos de las exportaciones de 8.1% a Nicaragua, 10.5% a Costa Rica y 14.8% a
Panama, con valores de exportaciones de US$263.0, US$193.6, US$105.2 millones respectivamente.

Exportaciones por destino
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Fuente: Elaboracién propia con datos BCR.
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En los socios comerciales extrarregionales, a octubre de 2012, el mayor crecimiento de las exportaciones se dio en el
mercado de Chile, pais con el cual se tiene un Tratado de Libre Comercio desde 2002, cuyas exportaciones crecieron 57.0%,
pasando de 25.5 millones en 2011 a US$40.1 millones en 2012, siempre en el periodo de analisis de enero a octubre. En el
caso de Colombia, en el cual el Tratado de Libre Comercio se encuentra vigente desde 2009, las exportaciones, aunque son
relativamente pequefas dentro de la estructura global de exportaciones, crecieron en 134.2% a octubre de 2012 respecto
de 2011, pasando de US$2.1 millones a US$4.9 millones.

También se presentaron reducciones de las exportaciones en tres mercados en el periodo de referencia. La primera
reduccién se dio en el mercado canadiense, con un Tratado de Libre Comercio alin en negociacién, cuyas exportaciones
bajaron de US$64.5 millones en 2011 a US$48.1 millones en 2012. La segunda reduccion se presento en las exportaciones a
México, las cuales experimentaron una leve reduccién del 5.2%, pasando de US$73.1 millones en 2011 a US$69.3 millones
en 2012. En septiembre de este afo, entré en vigencia el TLC Unico Centroamérica y México, el cual ha incluido accesos
preferenciales para productos como el azticar o el atun, por lo que se espera ver el desempeno de las exportaciones a partir
del nuevo marco de preferencias comerciales vigentes.

Finalmente, lamayorreducciéndelasexportacionestotales se presentaron en el mercado deTaiwan, las cuales representaron
una reduccién importante de US$31.4 millones en 2011 a US$6.3 millones en 2012. Las exportaciones salvadorefas hacia
Taiwan se dan esencialmente en productos como azucar, con una menor participacion de productos como residuos de
papel y carton, café, productos de acero y hierro, productos de aluminio entre otros. La compra de azucar en Taiwan
depende, en parte, a los volumenes de produccién y de exportacién de otros paises asiaticos, especialmente de China,
India, Tailandia e incluso de Australia. Durante el afio 2012, se presentd una oferta de azucar en la region asiatica, lo
cual permitié que Taiwan estableciera contratos con paises asiaticos, con un menor costo de flete, lo que devino en una
recolocacién de las exportaciones salvadorefias de azlcar a otros mercados.

Exportaciones tradicionales:
caféy azucar

Como vya se hizo referencia, las exportaciones tradicionales, que incluye esencialmente dos productos primarios, café y
azucar, redujeron su participacion en el periodo de enero a octubre de 2012, respecto del mismo periodo en 2011. Esta
reduccion debe analizarse desde dos aspectos: las variaciones en valor y las variaciones en volumen. Esto debido a las
caracteristicas de comercializacion internacional de estos productos.

A octubre de 2012, se experimentaron dos dindmicas en los productos tradicionales, la reduccién en valor, la cual fue
de 20.1% y un aumento en el volumen exportado de 5.6%. Lo anterior se explica debido a un cambio de composicién
al interior de las exportaciones tradicionales, en 2012 las exportaciones de Café registraron una menor participacion,
debido a un decrecimiento del 31.3% en la cosecha de café de 2011/12. Por el contrario, las exportaciones de azucar han
incrementado su participacion, debido a que la cosecha de azucar se han incrementado en 20.2% en 2011/12. Por lo tanto,
el resultado en términos agregados es un menor precio por tonelada de exportaciones tradicionales, lo que al final explica
el porqué aunque los precios de exportacion de café y aztcar reflejaron incrementos de 7.2% y 12.4% respectivamente, y el
volumen de exportacion de exportaciones tradicionales aumento en 5.6%, se obtuvo una reduccién del 20.1% en el valor
de las exportaciones tradicionales del pais.
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Produccion de Azucar- (Ao agricola)
Exportaciones de Azucar- (ene-Oct)
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Fuente: Elaboracién propia con base a datos del MAG y el BCR

Produccion de Café - (Afio agricola)
Exportaciones de Café - (ene-oct)
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Adicionalmente a esta recomposicion de los volimenes exportados y su relacién con las cosechas de dichos productos,
en 2011 se presentaron elevados precios internacionales del café y altos niveles de produccion, registrando los valores
histéricos mas altos de exportacion de este producto. Para el caso del café, desde 2005 se puede observar como el ano
2011 significé un afo excepcional ya que registré un incremento de 117.7% en dicho afio. En relacion a su evolucién en el
presente afno, podemos observar que al cierre del aio se ha acumulado US$ 277.8 millones en exportaciones de café, lo
que claramente es inferior al valor alcanzado en 2011, pero muy superior a los afios previos incluso superando el valor de
2008. En el caso del azucar, las exportaciones han mantenido su tendencia positiva, registrando una tasa de crecimiento de
39.7% respecto al acumulado a octubre de 2011.

Evolucion de exportaciones tradicionales
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Fuente: Elaboracién propia con datos de BCR.

También es importante sefalar que la produccion de café se reduce principalmente por la bianualidad de la cosecha, la
cual en 2011/12 fue de 1,701,272 quintales siendo esta 31.3% inferior ala cosecha de 2010/11. Lo anterior significé una
reduccién de participaciéon de las exportaciones de café del 80.0% en 2011 al 65.1% en 2012. Por el contrario, en el caso
del azucar se registré una cosecha muy productiva, la cosecha 2011/12 fue de 14,999,079 quintales siendo esta superior en
20.2% ala de 2010/2011. En términos de participaciéon dentro del valor exportado el azicar aumenté de 19.9% en 2011 a
un 34.8% en 2012.

Produccion nacional de bienes tradicionales
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Fuente: Anuarios Agropecuarios (MAG), Consejo Salvadoreno del Café y Asociacion Azucarera de El Salvador.
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A partir del segundo semestre de de 2011, se inicié una tendencia a la baja en los precios internacionales de commodities.
No obstante, los precios de exportacion de los productos tradicionales no han reflejado dicha tendencia. En el caso de
azucar, si se considera que el precio internacional experimenté una reduccién de 19.7%, lo cual contrasta contra un
incremento en 12.4% de la exportaciones de aztcar del pais comparadas contra el saldo acumulado a octubre 2011.
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En la misma linea, las reducciones del precio internacional del café se han venido reflejando desde mediados de 2011,
siendo el precio de octubre de este aflo 30.6% menor que el registrado en 2011. No obstante, si observamos la evolucién
del precio de las exportaciones de café estas han incrementado en 7.2% en el acumulado a octubre de 2012.

Lo anterior puede ser explicado, por la modalidad en la que se realizan las ventas de bienes tradicionales, ya que la mayoria
de las empresas exportadoras utilizan contratos a futuros como modalidad de venta, lo que les permitié asegurar un precio

mas alto al que actualmente se cotiza en el mercado.
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Exportaciones No Tradicionales

Los productos no tradicionales en el acumulado a octubre representan un 70.4% dentro del total de exportaciones con
el resto del mundo, alcanzando un valor de US$3,170.4 millones en saldo acumulado a octubre de 2012. El comercio de
bienes no tradicionales ha sido el responsable del crecimiento del periodo reflejando un incremento de US$141.3 millones
en valor exportado y una variacion del 4.7% respecto al 2011. En términos de volumen el crecimiento fue del 8.3% respecto
al mismo periodo de 2011.

La region centroamericana fue el principal destino de las exportaciones no tradicionales con US$1,669.7 millones, una
variacion porcentual de 6.4% equivalente a US$100.0 millones. En relacion, al principal socio los Estados Unidos se totalizd
un valor de US$1,025.2 millones, con una variacion de 3.4%. En esta misma linea, las exportaciones no tradicionales hacia

el resto de paises crecieron sus exportaciones en 1.6%.

El siguiente grafico muestra la participacion de las exportaciones salvadoreias en sus principales mercados de destino.

Absorcion de las exportaciones no tradicionales por destino
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Fuente: Elaboracion propia en base a datos BCR

Los productos no tradicionales que mas se exportaron al mundo fueron: Camisetas de algodon, US$165.5 millones;
Las demas medias de algodén US$162.7 millones; Papel higiénico US$86.2 millones; Esbozos de envases para bebidas
US$77.1 millones; y Suéteres de algoddn US$72.1 millones. En el caso particular de Centroamérica se destacan los
siguientes productos no tradicionales: Papel tipo higiénico con un valor de US$75.9 millones, Esbozos de envases para
bebidas, US$55.7 millones; Camisetas de algodon, US$48.2 millones; Productos de panaderia US$47.1 millones; y Bebidas
alcohdlicas, no gaseosas US$41.0 millones.

Los cinco principales sectores de exportacion de la economia salvadorefia en términos de valor son: confeccién (US$959.5
millones), agro/agroindustria alimentaria y no alimentaria (US$320.0 millones ), alimentos, bebidas, tabaco y sucedaneos
(US$316.6 millones), maateriales plasticos y de caucho (US$253.6 millones), y metalmecanica (US$240.7 millones); en su
conjunto exportaron el 65.9% del total de exportaciones no tradicionales.
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En términos de incrementos en valor exportado, destacan los sectores confeccion con US$67.4 millones adicionales,
productos minerales con US$35.8 millones y materiales plasticosy de caucho con US$27.9 millones en el saldo acumulado
a octubre de 2012.

Los productos no tradicionales que mas se exportaron al mundo fueron: camisetas de algodon, US$165.5 millones;
las demas medias de algodén US$162.7 millones; papel higiénico US$86.2 millones; esbozos de envases para bebidas
US$77.1 millones; y suéteres de algodén US$72.1 millones. En el caso particular de Centroamérica se destacan los
siguientes productos no tradicionales: papel tipo higiénico con un valor de US$75.9 millones, esbozos de envases para
bebidas, US$55.7 millones; camisetas de algoddn, US$48.2 millones; productos de panaderia US$47.1 millones; y bebidas
alcohdlicas, no gaseosas US$41.0 millones.

Exportaciones de Maquila

Las exportaciones de maquila alcanzaron los US$906.7 millones, dicho saldo refleja un decrecimiento de US$23.2 millones
en valor de exportaciéon acumulado a octubre de 2012. Las reducciones se concentran en dos sectores, la principal
reduccién se dio en los productos de maquinarias y aparatos mecanicos y eléctricos siendo esta de $15.7 millones, en
términos de productos los condensadores eléctricos de tantalio son los que reflejaron la mayor reduccién con una caida
de US$17.1 millones respecto a 2011. En la misma linea, la segunda reduccién importante se registré en los productos de
confeccion siendo de US$ 11.9 millones; las variaciones negativas se concentran en productos de la confeccion de fibras
naturales, siendo los suéteres de algodén el producto que registré la mayor reduccion de US$8.2 millones, por el contrario
las fibras sintéticas destacan por su evolucion positiva, particularmente los suéteres de fibra sintética con un incremento
de USS$ 5.5 millones. Lo anterior, contrasta con la tendencia positiva del sector textil, que registré un incremento de US$5.6
millones, siendo este la variacion positiva mas importante dentro de la Maquila.

En términos agregados el volumen de exportacion de maquila también decrecid, pero este a su vez fue acompafado de
un incremento en precio del 4.4%, el cual no fue suficiente para contrarrestar el decrecimiento de 6.6% en volumen de
exportacion, lo que finalmente derivé en un decrecimiento del 2.5% en el valor exportado de la maquila en el pais.

En términos de destino de las exportaciones del sector maquila, los Estados Unidos reflejé un decrecimiento de US$ 18.9
millones, es decir un 2.2% inferior al flujo comercial registrado en 2011. No obstante, la posicion como principal destino
de las exportaciones de maquila se reforzo, siendo esta de 94.1% en 2012.

Exportaciones de Maquila
Por sector (ene-oct)
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Fuente: Elaboracién propia en base a datos BCR
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Dinamica de las Importaciones

Las importaciones totales alcanzaron el valor de US$8,572.8 millones, luego de un aumento interanual del 2.9%. En
particular, este aumento fue empujado por el aumento en el valorimportado del petréleo, el cual crecié en 13.0%, llegando
al valor de US$1,629.9 millones. A su vez, el aumento de petrdleo se debe al incremento en el volumen importado que
creci6 9.4%, el cual ha servido de base para sostener una economia creciente que no es productor de dicho bien.

El resto de las importaciones se creci6 ligeramente en su conjunto, en 0.8%. Dicho aumento refleja el aumento de 5.4%
en bienes de consumo, los cuales aumentaron mas por el alza de sus precios que por volumen. Las importaciones de
maquila, las cuales incrementaron 3.1%, aumentaron via volumen a pesar de la disminucién de su precio, lo cual respalda el
dinamismo de esta actividad productiva. De manera similar, si bien los bienes intermedios, sin contar petréleo, y los bienes
de capital se redujeron ligeramente entre 0.5% y 0.6%, su reduccion refleja la caida de precios de dichos bienes mientras su
volumen de importacion aumento. El buen desempeno en volumen de estas importaciones implica el vigor de la actividad
economica.

Es importante destacar ademas que, aun con las leves reducciones en las importaciones de bienes intermedios y de capital,
las importaciones para uso productivo (bienes intermedios, de capital y maquila) siguen superando por mucho a las de
consumo, ya que un 64.8% de las importaciones son para uso productivo.

Importaciones
Milones de US$ (ene-oct)

Magquila

Bienes de Capital

3,840
3,920

Bienes Intermedios

Bienes de Consumo

- 500 1,000 1,500 2,000 2,500 3,000 3,500 4,000 4,500

w2011 w2012

Fuente: Elaboracién propia con datos BCR.

Enrelaciénalaestructuradelasimportaciones, podemos observar que los bienes intermedios -que noincluye los derivados
del petroleo- tienen la mayor participacién dentro de las importaciones totales, la cual fue de 35.6% en el de octubre de
2012. Respecto a la evolucion de los distintos rubros, la tendencia positiva es compartida por los bienes de consumo —sin
petroleo-, bienes de intermedios —sin petréleo- y maquila con variacién interanual en octubre de 9.6%, 24.8% y 121.3%,
respectivamente.

2 Segun un andlisis desarrollado por la Unidad de Inteligencia Econémica del MINEC, el comercio intra-zonas francas y depdsito de perfeccionamiento de activo para el sector textil y confeccion
ha pasado de representar 11.1% de sus exportaciones en 2009 al 25.2% en 2011, mostrando un mayor nivel de encadenamiento nacional.
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Importaciones mensuales por tipo
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Fuente: Elaboracién propia con datos BCR.

Nota: En la serie de total petréleo, para los meses de septiembre y octubre 2012, no se incluye el dato de petréleo crudo, inicamente aceite de petroleo, gas
y coque, debido a que las cifras no estan disponibles.

Comercio de servicios

En el primer semestre de 2012, las exportaciones de servicios crecieron 29.1% para llegar a los US$574.5 millones. El rubro
de viajes experimento el mayor aumento, de US$80.5 millones, con lo cual el mismo pasa a ser el principal rubro, teniendo
exportaciones de US$234.7 millones. Transportes es el siguiente rubro con mayor aumento, con US$25.0 millones, llegando
a alcanzar un valor exportado de US$194.6 millones; comunicaciones también cuenta con un aumento similar, de US$24.2
millones, alcanzando exportaciones de US$89.5 millones.

Exportaciones de servicios de El Salvador durante primer semestre
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Empresa: Centro de Distribuciéon Regional

Balanza comercial de bienes

El déficit comercial de bienes alcanzé los US$4,068.7 millones, reflejando un incremento del 6.1% durante el periodo
analizado. El deterioro en el saldo comercial, viene explicado por el menor dinamismo de las exportaciones respecto de las
importaciones, no obstante en términos de volumen, las exportaciones de bienes tuvieron un mayor crecimiento, siento
este de 7.0%, en lo que respecta a las importaciones crecieron en 3.8% en volumen a octubre de 2012. El menor dinamismo
delas exportaciones en términos de valor, puede explicarse por la disminucién del 6.3% en el valor por kilogramo exportado,
reflejando el cambio en la composiciéon de las exportaciones tradicionales. En el caso de las importaciones, se registrd un
leve incremento del valor por kilogramo importado, siendo este del 0.8%. No obstante este hecho, es notable el aumento
en volumen exportado, lo cual puede estar reflejando la competitividad de las exportaciones salvadorefas que habrian
mitigado un mayor empeoramiento en el déficit comercial.

Balanza comercial de bienes
(ene- oct)
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Fuente: Elaboracién propia con datos de 2012.
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Temas Clave
del Comercio Exterior

TLC UNICO
CENTROAMERICA-MEXICO

El Salvador y México poseen un Tratado de Libre Comercio
(TLC) vigente desde el 15 de marzo de 2001, el cual
fue negociado en conjunto con los demas paises del
denominado Tridngulo Norte de Centroamérica (Guatemala
y Honduras). Asi también existen dos tratados bilaterales
entre México y la region: uno de México-Costa Rica
(1995) y el otro de México-Nicaragua (1998). El TLC unico,
recientemente firmado y ratificado, reemplazard y mejorara
los tres instrumentos.

Se espera que el TLC Unico incremente los flujos comerciales
entre los seis paises mediante la reduccion de los costos de
transaccion regionales, la simplificacion de los trdmites de
internacion de productos y promueva encadenamientos
productivos entre las empresas centroamericanas, para
exportar desde y hacia México, de manera preferencial.

El Tratado de Libre Comercio con México ha incidido para
que este pais se convierta en la tercera mayor fuente de
inversidn extranjera directa (IED) en El Salvador, creciendo
de US$66.7 millones antes del tratado a US$772 millones
en el segundo trimestre del afio 2011. Algunos de los
principales sectores receptores de inversién mexicana en el
pais son: la agroindustria, call centers, telecomunicaciones,
manufacturas y el comercio. Ademas, el tratado le ha
permitido a El Salvador abastecerse en condiciones
preferenciales de varios productos agropecuarios, entre
ellos: maiz blanco, harina de trigo, pastas alimenticias,
cebollas, aguacates, embutidos y concentrados de frutas.

Con respecto al comportamiento que ha tenido el comercio
bilateral entre El Salvador y México, se observa en el grafico
5 que las exportaciones salvadoreias al mercado mexicano
han incrementado a una tasa anualizada del 12.8% durante
el periodo 2005-2011, mientras que las importaciones
desde México han crecido a una tasa de 5.5%, durante ese
mismo periodo.

Balanza Comercial con México 2000 - 2012
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Uno de los beneficios relevantes del TLC Unico con México
es que fomenta la integraciéon de cadenas productivas en
la region, por medio de reglas de origen comunes y la
posibilidad de acumular origen para exportar gozando
de preferencias arancelarias. Esto permitira que algunas
prendas de vestir que incorporan insumos originarios
de Estados Unidos puedan ser consideradas originarias
y gocen de libre comercio entre los seis paises. De igual
forma, el acuerdo contiene disposiciones para facilitar el
comercio y acelerar los procedimientos aduaneros.

Es muy importante mencionar también que
se ha creado un nuevo Comité de Integracion
Regional de Insumos (CIRI) con su anexo,
sustituyendo al anterior que habia caducado;
el CIRI podra utilizarse en caso de registrarse

mecanismo es de caracter permanente, mas
aqgil y con posibilidades de implementacién
inmediata a la entrada en vigencia del Tratado.

En lo que se refiere al tema de facilitacion del comercio, se
espera que la inclusion de un capitulo de esta naturaleza
reduzca los excesivos tramites en el comercio exterior
por medio de una mayor cooperacién entre las diferentes
ventanillas Unicas de comercio exterior entre México y
Centroamérica y el impulso del comercio por medio de este
mecanismo.

También se estd impulsando la creacién del Operador
(OEA)
facilitacion, control y aseguramiento en toda la cadena

Econémico Autorizado como mecanismo de
logistica del comercio internacional, lo cual agilizara
el despacho de las mercancias. Esto se debe a que la
exportacion se acreditaria con una certificacién que puede
pre-enviarse al destino final, indicando claramente qué es
lo que lleva el contenedor. Esta es una medida acorde a
las Mejores Practicas para la Facilitacion del Comercio que
sugiere la Organizacién Mundial de Aduanas (OMA) y que
es coordinada por la Direcciéon General de Aduanas.

En lo que se refiere al intercambio de mercancias, el TLC
Unico con México ampliard la zona de libre comercio.
Para el caso salvadorefio se ha obtenido un tratamiento
preferencial para el 8% del desabastecimiento de aztcar de
México, que es aproximadamente 24 mil toneladas anuales

Se espera que
el TLC unico
con México

incremente los

desabastecimientos de materias primas. Este flujos comerciales

entre los 6 paises.

para exportaciones salvadorefias, libre de impuestos, ya que
esa nacion es altamente consumidora y a la vez deficitaria.
En el caso mexicano habra libre comercio para los vehiculos
y la la mayonesa dentro de un plazo de 10 afos a partir
de la entrada en vigor, y acceso inmediato a cigarrillos al
mercado salvadoreno.

A pesar de que la mayoria de productos ya se encuentra
gozando de libre comercio (aproximadamente 96%), se
incluy6 en el TLC una salvaguardia bilateral para proteger
la produccion salvadorefia en caso que un incremento
sustancial de importaciones mexicanas cause
0 amenace con causar dafio a una rama
de produccién nacional, en virtud de las
preferencias arancelarias otorgadas.

El TLC unico de Centroamérica — México fue
suscrito en noviembre de 2011 y ratificado
por el senado de México el 15 de diciembre
de ese mismo afno. La Asamblea legislativa de
El Salvador lo ratifico el dia 29 de marzo. El TLC entrd en
vigenciael 1 de septiembre de 2012, para la plena utilizacion
entre los operadores comerciales de ambos paises.

Acuerdo de Alcance Parcial entre
El Salvador y Cuba

Elpasado 29 de marzode 2012 fueratificado porla Asamblea
Legislativa el Acuerdo de Alcance Parcial (AAP) entre Cuba
y El Salvador, el cual fue suscrito, el 19 de septiembre de
2011, por el Viceministro Primero de Cuba y por el Ministro
de Economia de El Salvador, ambos en representacion de
sus Gobiernos. El AAP entré en vigencia el 1 de agosto de
2012, luego de completar los procedimientos internos.

Este pacto comercial entre Cuba y El Salvador fue posible
gracias al restablecimiento de las relaciones diplomaticas
con el pais caribefio por la Administracion del Presidente
Funes, las cuales estuvieron suspendidas desde 1961. Este
acuerdo es congruente con los objetivos de la Politica
Comercial impulsada por el Ministerio de Economia, de
consolidar la participacién de El Salvador en el mercado
mundial y expandir los espacios de negocios para nuestra
oferta exportable; asimismo, se pretende reducir la
vulnerabilidad comercial del pais, abriendo espacios en
regiones como el Caribe, Sur América y Asia.
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A partir del 1 de Agosto de 2012:

El 70% de los productos tiene libre comercio. Arancel
del 0%

Descuentos arancelarios para los principales
productos de exportacion en sectores avicolas,
pesca (peces dorados, corvinas, lomos y conservas
de atun), miel natural, plantas y follajes, chile dulce,
maiz dulce, papayas, harina de maiz, té, harina de
maiz y de trigo, grasas y aceites, chocolates, pastas
alimenticias, productosde panaderia, snacks,galletas,
jugos y néctares, cerveza, vodka, cemento, aceites
combustibles, productos quimicos, medicamentos
(de la industria quimica y medicamentos naturales),
abonos, jabones y productos de limpieza, productos
plasticos, manufacturas de cuero, manufacturas
de madera, papel y cartén, calzado, materiales y
herramientas, escobas, aluminio y sus manufacturas,
instrumentos y aparatos médicos, articulos de
ortopedia, prétesis y muebles de plastico.

Ano 2012/Edicién 1

El Salvador se verd beneficiado en la compra de
medicamentos de Ultima generacion a precios favorables.
Actualmente la nacién cubana produce algunos equipos de
alto nivel tecnolégico en el area

médica, asi como medicamentos  Para el 2011 las

exportaciones

de El Salvador a
Cuba ascendieron

a USS$7 millones.

de ultima generacién, vacunas
y productos biotecnoldgicos.
Ejemplo de lo anterior es el
Heberprot-P  (cura del pie
diabético), el cual ha despertado
el interés a nivel mundial, ya que
la caracteristica principal de este tratamiento es que reduce
las amputaciones de los miembros inferiores en un 95%.
Esto es algo novedoso en el mundo y de lo cual empresas
salvadoreias se beneficiardn al poder importarlos e
incorporarlos al sistema de salud del Pais.

El Acuerdo promete grandes beneficios para El Salvador.
La balanza comercial ha sido positiva para el Pais durante
el periodo 2007-2011. Las exportaciones salvadorefas
hacia Cuba ascendieron a US$7 millones en el anno 2011, en
tanto que, por el lado de las importaciones estas sumaron
US$3.4 millones y entre los productos que destacan se
encuentran gasolina, medicamentos, materiales y reactivos
de laboratorio y equipo médico, entre otros.

Comercio bilateral entre El Salvador y Cuba (Millones de USS$)

Tipo de Comercio

2007 2008 m 2010 2011

Exportaciones 8.0 7.9 4.1 3.1 7.1
Importaciones 0.3 0.1 0.1 0.1 3.4

Saldo Balanza Comercial 7.7 7.8 4.0 3.0 3.7

Fuente: Elaboracién propia en base a cifras del Banco Central de Reserva.

Adicionalmente, el Acuerdo incluye disposiciones en materia de Medidas Sanitarias y Fitosanitarias, Obstaculos Técnicos al
Comercio, Defensa Comercial, Solucién de Controversias y Cooperacidn, que regirdn el comercio bilateral entre las partes.
Dentro de estas disciplinas, es de particular importancia el drea de cooperacion en biotecnologia debido al alto nivel de
desarrollo de Cuba'y las posibilidades de su desarrollo, adaptacion y aplicacién en El Salvador.
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La caja de herramientas para
MIPYME en el marco del Acuerdo
de Asociacion Centroamérica -
Unioén Europea

EL Ministerio de Economia y la Agencia de Cooperacién
Alemana (GIZ) llevaron a cabo el pasado mes de mayo
2012, el lanzamiento y presentacion de la “Caja de
herramientas para MIPYME®" como uno de los productos
resultantes del Convenio de Cooperacion
firmado en mayo de 2011. Dicha Caja es una
herramienta virtual, moderna, facil de utilizar,
y disefada principalmente para la micro,

La cajade
herramientas es
una plataforma

la Union Europea: normativa (medidas
sanitarias y fitosanitarias y de normas de
origen) y requisitos de acceso al mercado
europeo incluyendo informacién sobre las
certificaciones privadas mas importantes a
tomar en cuenta para productos y servicios
de la regién Centroamericana con potencial
de exportacién. Es importante hacer mencién
que las fichas técnicas se encuentran
clasificadas en cuatro sectores: agricola y
agroindustria, industria y manufacturas,
artesanias 'y productos organicos,
servicios e inversiones.

- Identificacion de nichos especificos,

pequefa y mediana empresa (MIPYME), informatica ) g
. .. segin demanda de la Unién Europea,
mediante la cual se pretende dar a conocer dinamica que . ) i
L L - . que pudieran ser de interés para
al empresario informacion estratégica sobre permite al . .
. . . sectores con potencial de exportacién
las oportunidades que ofrecera el Acuerdo de empresario

Asociacion, una vez entre en vigencia.

Con este tipo de iniciativas se busca reducir la
brecha de informacién que se tiene para poder
abordartodaslasoportunidades que el Acuerdo
de Asociacion brinda especialmente a las MIPYME, la cual
se sumara a todas las iniciativas que procuren fortalecer
este sector. Esta iniciativa, la Caja de Herramientas, en una
segunda etapa, tratard de ampliarse a todos y cada uno
de los acuerdos comerciales que se tienen vigentes en El
Salvador. La Caja de Herramientas presenta informacion
sobre los pasos a seguir, oportunidades, los requerimientos
y los estandares necesarios para incursionar en el mercado
europeo, de manera que se fortalezca nuestra base
exportadora y promovamos las condiciones de inversion,
exportaciones y empleo en El Salvador.

La Caja de Herramientas presenta, entre otros, la
siguiente informacion:

- Una Guia practica sobre los resultados del
Acuerdo.

- Fichas Técnicas de Productos con
potencial de exportacion al mercado de

en la regién Centroamericana.

informarse sobre
acceso al mercado
dela UE.

- Estudios y productos que han sido
desarrollados en el marco del Programa
GIZ - DESCA, desde su primera fase en el
Componente de Competencia Comercial.

- Sector de Tecnologias de la Informacion con
informaciéon comercial, oportunidades de
negocios.

- Guia de los pasos que debe seguir el
empresario para exportar sus productos
con las preferencias del acuerdo, como por
ejemplo:

1. ¢Cual es la clasificacion arancelaria de mi
producto?

2. ;Tiene mi producto alguna preferencia
arancelaria?

3. ;Puede considerarse originario mi
producto?

4. Si mi producto es agricola o alimentario,
icumple con los requisitos sanitarios y
fitosanitarios?

2 Segun un andlisis desarrollado por la Unidad de Inteligencia Econémica del MINEC, el comercio intra-zonas francas y depdsito de perfeccionamiento de activo para el sector textil y confeccion

ha pasado de representar 11.1% de sus exportaciones en 2009 al 25.2% en 2011, mostrando un mayor nivel de encadenamiento nacional.
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5. {Qué normativa técnica y de calidad debo
cumplir?

6. ;Qué requisitos adicionales o impuestos
internos, aplican a mi producto?

Para aunar esfuerzos, como parte de la estrategia de apoyo
institucional, la Comisién Nacional de la Micro y Mediana
Empresa (CONAMYPE) utilizara sus recursos profesionales
para dar a conocer esta plataforma a la mayor cantidad
de MIPYME. Especificamente, complementara su iniciativa
de “Centros de Desarrollo de Micro y Pequefias Empresas
(CDMYPE) EXPORTADOR” con la informaciéon que brinda
la Caja de Herramientas a fin de identificar oportunidades
de negocios para sus clientes en el mercado europeo. A lo
anterior se sumardan otras iniciativas complementarias por
medio del Centro Regional de Promocién de la MIPYME
(CENPROMYPE)y la Agencia de Promocién de Exportaciones
e Inversion de El Salvador (PROESA), como agencias clave en
la difusidn y uso de esta plataforma para promover y dar a
conocer la Caja de Herramientas para llegar a mas MIPYME.
Se ha desarrollado un disefio accesible, en lenguaje
sencillo, con casos o productos concretos para favorecer su
comprension y acceso, de manera que las pyme, a quienes
esta Cartera de Estado apoya decididamente, reconozcan
los espacios que el Acuerdo de Asociacidon brinda a los
empresarios salvadorefos.

Las mipyme en El Salvador representan un alto nivel de
absorcién de la poblacién econédmicamente activayaportan
significativamente al valor agregado del Pais, por lo que se
convierte en un reto importante para esta administracién
fortalecer su nivel de competitividad a través del disefio
de instrumentos que les facilite informacion necesaria y
oportuna para mejorar su posicionamiento en el mercado
internacional.

Exportar paso apasoy la
internacionalizacion de las
empresas salvadorenas

En 2011, la agencia de Promocién de Inversiones y
Exportaciones de El Salvador (PROESA) lanzé el programa
EXPORTAR PASO A PASO* un programa de servicios
especializados que busca brindar asistencia técnica a
empresas que deseen internacionalizar sus productos en

los diferentes mercados internacionales, especialmente
en aquellos en los cuales El Salvador tiene acuerdos
comerciales vigentes.

PASO A PASO es un programa que se puede denominar
como un servicio estandarizado con las mejores practicas
internacionales en servicios hacia los exportadores. El
programa contempla cuatro grandes componentes de
asistencia a la comunidad empresarial:

Informacidnde
Mercadaos

Diagndstico de
BITIpTE5ES

Wisias de
mercatdos

Madulo de

foarmacidn

Acompanamiemta

il exportador

PASO A PASO ha desarrollado dos ediciones del programa
correspondiente al bienio 2011 y 2012 y ha estado
enfocado hacia aquellas empresas que se encuentra en
la primera fase de los procesos de internacionalizacion o
en aquellas empresas con ventas en el mercado local que
estan planificando actividades exportadoras.

Asimismo, PASO A PASO, ha orientado sus acciones a
mercados especificos, en funcién de las oportunidades
comerciales existentes y de las potencialidades productivas
y de comercializacién de las empresas participantes. El
programa ha generado sus primeros resultados de impacto.
El primer indicador de impacto es la participaciéon de
las empresas en el programa y cémo PASO A PASO ha
contribuido al incremento en el volumen exportado. En la
edicién 2012, participaron 53 empresas, a las cuales se les
realizaron 524 citas de negocio en mercados como Ecuador,
Honduras y Nicaragua. De las 53 empresas participantes,
44 lograron negociar exportaciones por valor de USS$5
millones y representa 25 veces de retorno de la inversién
que realiza PROESA en el programa.
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Resultados | Ecuador | _Honduras | Nicaragua | __Total |

Numero de

empresas 9
participantes

Numero de citas

de negocios 79

realizadas

Montos
negociados

Fuente: PROESA

$270,254.00

PASO APASOrealizé unaseriede componentes
diferenciados

1. Informacién de mercado.

Para cada uno de los mercados seleccionados, funcionarios
de PROESA realizaron una prospeccién comercial, en
los cuales se buscé identificar informacion de mercado
relevante para las empresas que se incorporaran al
programa.

Los sectores prospectados para los diferentes paises éste
afno fueron:

Corditeria

Panadaria

Condimentos y salsas

Cosméticos jchampu y presentacianes
capilanes)

Productos plasticos dirigidos al consumidor
final {articulos para 8l hegar, bolsas, productos
desechables)

Productos plisticos dirigides a la industria
[enwases ¥ empaques)

CHILE

Panaderia

Bebidas =n poha

Productos alimenticies de consumao masivo
Canfiteria

Quimicas farameduticos

Cosméticos (champu, prasentaciores capilares,
Jabenes|

PFroductos plasticas dinigidos al consumidar
final {articulos para sl hegar, bolsas, productos
desechables)

Praductos plasticas dirigidos a la industria
[envases y empaques)

338

$3,847,000.00

29 15 53

107 524

$955,000.00 $5,072,254.00

Licteos

Candimentos y salsas

Panaderia

Babidas #n poho y de frutas

Productos alimenticios de coniume mapvo
Alimentas para animales

Ciuimico farmaceutics & indusinal
Fidsticos para el hogar

Calzads

Dizefia grafics, editorial y arquitectdnica
Saniclos de animacicn

Senvicios de software

HONDURAS

Corditeria

Productos carnicos

Panaderia

Bebidas en polva y ce frutas
Candimentas y salsas

Productes slimenticios de consuma masiva
Quimiea farmacdutice e industrial
Fldsticos para el hogar

Calrada

Confeccién [uniformes)

KMusbles de metal

Disefio grafice, editorial v arquitectdnico
Saniicios de animacicn

Senvicios de softaare

MICARAGLA

2. Diagndstico y entrevista de empresas:

Para motivar la incorporacion de empresas en el programa,
la Agencia realizé dos publicaciones y tres eventos donde
se presentd el programa a los empresarios.

Los eventos de promocién contaron con la participacion de
259 empresas de diferentes sectores, en los cuales se recibio
el interés de participar en el programa de 132 empresas.

Los asesores de PROESA diagnosticaron y entrevistaron
a las empresas interesadas, a fin de ver la idoneidad
de su participacion en el programa. En esta edicion se
diagnosticaron y evaluaron a 102 empresas, y 82 de estas
(80%) fueron incorporadas al programa Exportar Paso a Paso.



Informe de Comercio

Ano 2012/Edicién 1

El siguiente cuadro muestra la incorporacion de empresas por sector.

o Alimentos y . . Manufacturas
Criterios Total . Agroindustria .
Bebidas Diversas

Participantes en eventos de 259
sensibilizacion

Empresas que mostraron interés 132
Empresas diagnosticadas y 102
EENELEN

Empresas incorporadas al programa 82

Fuente: PROESA

3. Médulos de formacion a empresarios

Los mddulos de formacién fueron
consultores expertos en las diferentes tematicas abordadas.

impartidos por

La formacién de empresas para los mercados de Chile y
Ecuador estuvo a cargo de consultores internacionales
provenientes de estos paises, con el propdsito de trasladar
de primera mano competencia,
canales de comercializacién, preferencias y tendencias
del mercado, entre otra informacion relevante para las
empresas participantes.

informacion como:

22

18

17

12 55 43
10 40 34
7 31 27

De las empresas que iniciaron el programa, 77 terminaron
la formacion, a las que se les apoy6 en la elaboracion de sus
planes de negocios.

En el cuadro adjunto se muestra la distribucién por sectory
tamano de empresa que finalizé la formacién.

Empresas incorporadas 9 18 27 54 12 11 23 77 100%
Micro empresa

3 1 11 15 2 0
Vtas < $100,000 2 17 22%
Pequefia empresa
Vtas. entre $100,000.00 4 14 13 31 3 1
y $1Millén 4 35 45%
Mediana empresa
Vtas. entre $1y $7 1 2 3 6 2 6
Millones 8 14 18%
Gran empresa
Vtas mayores a $7 1 1 0 2 5 4
Millones 9 11 14%
No exportadoras 4 10 15 29 1 0 1 30 39%
Exportadoras 5 8 12 25 11 11 22 47 61%

Fuente: PROESA
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4. Misiones Comerciales

El ultimo componente del programa lo constituye la
participacién de las empresas en eventos de promocién
comercial con el propésito de contactar con potenciales
compradores en el pais de interés, de acuerdo al perfil
previamente trabajado y definido por la empresa.

Este esfuerzo requiere de un minimo de al menos dos
meses de trabajo en los que se involucran: la Agencia y el
consultor residente en el destino de la misién, quien es
contratado para la elaboracidn de las agendas de negocios
de las empresas y los empresarios.

Una de las actividades implementadas en 2012 fue el
desarrollo de conferencias via skype entre el consultor, el
asesory elempresario, lo que permitié evaluar la pertinencia
y calidad de las agendas realizadas por el consultor en
tiempos relativamente cortos.

Preparacion de informacion comercial
Promocidn del programa

Logistica para el desarrollo de la formaci
Desarrollo de Misiones Comerciales

Total Inversidn en Exportar Paso a Paso 2012

Fuente: PROESA

Exportar

paso a paso

AEM QU Consishe?

Casos de axin Exportar Paso a Paso

é) FLUENTECLARA,

Es un programa inndwadaor y practico que ha sido disefiado
Saanor, PROESA

EXpeTacion N¥ersines de E

de intemacionalezacion.

E5lE TH]rameE,

05 mercados selectlonadas para & mismo

Cornicatonia sbiea pars empresas procucioeas
de bisnes y servicios inferesadess en expartar a
FEIHE DA RS,

Exportar
paso a paso

EN Su edicidn 2013 e permilird a s
de mercados, capacitacion, asistencia ¥onkca y acompafiamiertol

Al empresa o

En términos globales las misiones comerciales a los tres
paises contaron con la participaciéon de 44 empresas, de las
cuales 9 participaron en mas de una mision, realizando un
total de 524 citas de negocios, de las cuales los empresarios
calificaron con potencial de concrecion positiva a 234,
contactos con los cuales las empresas esperan realizar
negocios por un monto de US$5,072,254.00 en el mediano
plazo.

5. Costos del Programa

La ejecucién del programa este aflo conté con el apoyo del
Programa para el Desarrollo de las Pymesde la Agencia de
los Estados Unidos para el Desarrollo Internacional (USAID
por sus siglas en inglés), que financié actividades de los
diferentes componentes del Exportar Paso a Paso.

La siguiente tabla muestra los costos agrupados por los
principales componentes del programa.

| nversion | % |

S 22,340.17 11%
S 13,603.94 7%
S 96,729.54 48%
S 67,325.03 34%
S 199,998.68 100%
) Exportar
paso a paso

PR

LER qué consmile?

con el pra

http://www.exportarpasoapaso.gob.sv
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Evento: Foro de Aerondutica

El Salvador una opcion ascendente
en Aeronautica

El seis de septiembre de este afo, la Agencia de Promocion
de Exportaciones e Inversiones de El Salvador (PROESA),
llevoé a cabo el “Foro Aeronautico 2012: El Salvador, una
opcién ascendente en aeronautica’, el cual tuvo como
principal propdsito, dar a conocer el posicionamiento que
El Salvador cuenta como eje estratégico de atraccion de
inversidon extranjera y desarrollo productivo en el sector
aeronautico.

El Foro constituyé un punto de partida, de una visién de
desarrollo sostenible, diversificada y diferenciada de nuestra
industria local y en la cual se reconocié el alto potencial
de crecimiento y el impacto de la generaciéon de empleo;
transferencia tecnoldgica; alta remuneracion; y desarrollo
territorial descentralizado, que el sector aeronautico en El
Salvador generaria. Este proyecto se enmarca dentro del
territorio cercano al Aeropuerto Internacional de El Salvador
(AIES), en el area del departamento de La Paz conocida
como Los Nonualcos, ofreciendo nuevas oportunidades a
los pobladores de la regidon y en general a todo El Salvador.

Durante el Foro se presentaron los avances del Estudio de
Prefactibilidad para el Desarrollo de la Industria Aerondutica
en El Salvador que actualmente realiza la empresa ALG
Europraxis por encargo del Gobierno de El Salvador.
Ademas, hubo oportunidad de conocer la experiencia
de varias empresas lideres a nivel mundial como CESSNA
Aircraft, DELTA Global Services, The Everest Group y GMF
Aeroasia.

Comercio Ano 2012/Edicioén 1

Actualmente, El Salvador estd comenzando a ser reconocido
a nivel mundial como una opciéon de servicios de
mantenimiento aeronduticos, colocandolo como un clister
emergente que ofrece una de las operaciones aeronduticas
de mas alta calidad y eficiencia a nivel internacional. Es
por ello que con esta estrategia aerondutica de pais se
permitiria:

« La creacion de un clUster aerondutico que proporcione
la visién de oportunidades concretas para el desarrollo
ordenado de la industria aeronautica salvadorenia.
« Oportunidades de encadenamiento con el tejido
productivo local y mundial, ademds de que se fomente la
descentralizacién del desarrollo en el ambito territorial.

- El desarrollo de un parque tecnoldgico; el cual serd una
infraestructura dedicada para que la Inversion Extranjera se
vuelva atractiva.

« Asi como también se estima la generacién de mas de
3,000 empleos directos en el nucleo de poblacién del
area cercana al Aeropuerto Internacional de El Salvador,
como los Nonualcos. También ofrece la oportunidad del
desarrollo de emprendedurismo o incubacién de empresas,
y ser la base para la vinculaciéon de mejora en el tema de la
educacion técnica, indispensable para desarrollar la mano
de obra calificada que se necesitara.

Es por ello que con esta actividad, PROESA marca el
inicio de un conjunto de iniciativas tendientes posicionar
estratégicamente al pais, como un destino atractivo para
la inversién privada en sectores priorizados y con alto
potencial de desarrollo el pais.
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Agenda Comercial

Negociaciones Comerciales
Internacionales

ACUERDOS EN PROCESOS DE
IMPLEMENTACION

Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica
y la Unién Europea (UE)

Luego de la firma del Acuerdo que tuvo lugar en
Tegucigalpa en Junio de 2012, la Unién Europea remitié los
textos en idioma espanol a la Secretaria General del SICA
(SG-SICA), que funge como depositario del Acuerdo por
parte de Centroamérica. En Agosto , la SG-SICA procedié
a elaborar las certificaciones respectivas de dicho Acuerdo
para enviarlas a cada uno de los paises centroamericanos
para que pudieran dar inicio a sus respectivos procesos de
ratificacion del Acuerdo antes sus Congresos. En el caso de
El Salvador, dicha certificacién se encuentra en poder del
Ministerio de Relaciones Exteriores, quienes realizaran dicho
tramite a finales del mes de noviembre, esperando que el
mismo pueda ser presentado ante la Asamblea Legislativa
en enero de 2013. Paralelamente al proceso antes citado, se
estallevandoacabo untrabajodedivulgacion del contenido
del Acuerdo de Asociacion a través de seminarios, foros,
debates, publicaciones y documentos explicativos sobre
los resultados y beneficios del mismo. En este proceso se ha
contado con la participaciéon de empresas del sector privado
(grandes empresas, asociaciones, camaras, gremiales y
mipymes), organizaciones de la sociedad civil, instituciones
de gobierno, organismos internacionales, universidades y
escuelas de educacion superior y publico en general, con
el fin de que todos los sectores estén informados sobre
los logros alcanzados y puedan aprovechar de manera

mas adecuada, las nuevas oportunidades que brinda
este Acuerdo. Asimismo, se han realizado presentaciones
a la Comisién de Relaciones Exteriores de la Asamblea
Legislativa, con el objeto de promover la aprobacién y
ratificacion de este importante instrumento comercial.

La Unién Europea ratificd en diciembre 2012 en Acuerdo
de Asociacion con Centroamérica, constituyéndose en el
primer acuerdo de esta naturaleza que firma la unién de
paises con otro bloque regional.

EXPLORACION DE NUEVOS MERCADOS
EN 2012

Acuerdo de Alcance Parcial entre El Salvador y Belice

El Salvador ha iniciado las negociaciones de un Acuerdo de
Alcance Parcial con Belice, pais que por sus condiciones de
complementariedad econdmica, cercania geografica y su
importante numero de salvadorefios residentes, constituye
un mercado atractivo para las empresas nacionales.
Histéricamente existe una balanza comercial favorable a El
Salvador, con exportaciones promedio anuales de US$ 12
millones e importaciones de USS$S 1 millén de délares por
ano.

En noviembre de 2012, se realizé el primer intercambio
de productos de interés y se ha programado para enero
de 2013, la | Ronda de negociacién en San Salvador.
Las principales exportaciones que actualmente realiza
El Salvador son: cementos y sus derivados, alimentos y
bebidas, manufacturas de papel y cartén, metalmecénica y
productos quimicos.
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Acuerdo de Alcance Parcial entre El Salvador
y Trinidad y Tobago

Como parte del proceso de diversificacién y apertura de
nuevos mercados, el Gobierno de El Salvador ha realizado
acercamientos con Trinidad y Tobago para la negociacion
de un Acuerdo Comercial.
intercambiaron las propuestas del Marco General de la
Negociaciény se espera que se inicie la | Ronda en el primer
trimestre de 2013. Las exportaciones a este pais caribeno
ascienden a US$3 millones anuales, y los productos mas
beneficiados serian:manufacturas de hierro,medicamentos,
jugos, manufacturas de plastico y productos de confeccion.

En el mes de octubre se

Corea del Sur.

El 16 de octubre de 2012, en la ciudad de San José, Costa
Rica, se llevd a cabo una reunién técnica de caracter
exploratorio entre los representantes de las diferentes
entidades encargadas del comercio exterior de Costa Rica,
El Salvador, Guatemala, Honduras, Panama y Corea del Sur.
Los flujos comerciales entre Corea del Sur y cada uno de
los paises de Centroamérica involucrados en el proceso,
ascienden a aproximadamente US$ 5,000 millones anuales.
En el 2011 El Salvador realizd exportaciones hacia ese pais,
por un monto de US$ 28.6 millones, e importé de Corea
USS 122.1 millones.

Segun un estudio de factibilidad realizado por todos los
paises participantes, el comercio histérico entre ese pais
asiaticoy El Salvador podriaincrementarse sustancialmente,
dado que bajo condiciones de
exportaciones salvadorefas podrian crecer hasta en un
50% sobre las cifras de 2010, mientras que las exportaciones
coreanas, lo harian en un 15%. Se espera que en 2013, se
puedan iniciar las primeras rondas de negociacién, aunque
los gobiernos se encuentran definiendo el calendario
general de las negociaciones .

libre comercio las

ACTIVIDADES COMPLEMENTARIAS

Facilitacion al comercio

En materia de facilitacién del comercio se esta apoyando la
iniciativa impulsada por el Departamento de Comercio de
Estados Unidos, denominada “Un Didlogo Publico y Privado
en pro de la Facilitacién del Comercio”.

Dicho programa se encuentra enmarcado en la estrategia
la Prosperidad” y busca desarrollar
una ventaja competitiva para El Salvador mediante la
implementacién de un didlogo permanente entre los
sectores publico y privado involucrados en las operaciones
de comercio internacional.

“Caminos hacia

La Direccion de Politica Comercial, a través de los
Negociadores de Origen, Facilitacion de Comercio vy
Procedimientos Aduaneros relacionados con el origen
de las mercancias, participa activamente en las mesas de
trabajo que abordan los temas de Operador Econémico
Autorizado (OEA) y Verificacién de Origen.

Entre los temas especificos que se estdn apoyando se
encuentran los siguientes:

« La importancia de profundizar en el analisis sobre los
beneficios que puede traer a El Salvador la figura del
Operador Econémico Autorizado (OEA).

- La necesidad de fortalecer las capacidades técnicas del
recurso humano en materia de verificacién de origen de
las mercancias, con el propdsito de volver mas eficientes
dichos procesos.

« La promocién del didlogo publico - privado como un
mecanismo que contribuya a la mejora continua de los
procesos en favor de la facilitacion del comercio y el
establecimiento de nuevas inversiones en El Salvador.

Union Aduanera Centroamericana

A partir de julio de 2012, Nicaragua ostenta la Presidencia
Pro Témpore del Sistema de Integracion Centroamericana
(SICA), por lo que ha sido el pais encargado de coordinar las
actividades relacionadas con Union Aduanera, finalizando
la presidencia en diciembre del afio en curso. El Salvador ha
participado activamente dentro del proceso de integracién
econémica a lo largo del segundo semestre del afo,
periodo durante el cual se celebraron tres Rondas de Unién
Aduanera:

| Ronda de Unién Aduanera, del 20 al 24 de agosto;

« [l Ronda de Unién Aduanera del 8 al 12 de octubre; y

« Il Ronda de Unién Aduanera para la semana del 3 al 7
diciembre.
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Todas las Rondas se realizaron en la ciudad de Managua,
Nicaragua y conglomeré a funcionarios de diversas
instituciones del Gobierno, coordinadas por el Ministerio
de Economia, para que participaran en el Grupo de
Reglamentacién Técnica Centroamericanay sus respectivos
subgrupos: de Medidas de Normalizacidn, el Subgrupo de
Insumos Agropecuarios (Mesa de Alimentos para Animales
y Mesa de Agroquimicos), el Subgrupo de Alimentos y
Bebidas, y de Medicamentos y Productos Afines.

Adicionalmente, durante las Rondas se reunieron el Grupo
Técnico Arancelario, los Viceministros (durante la Il Ronda)
y Directores de Integracién Econémica Centroamericana
para avanzar en el analisis de la armonizacién de arancelesy
la implementacion de medidas de facilitacion de comercio
regional. Es de destacar que en todas las rondas se conté
con la participaciéon del Gobierno de Panama siempre en
calidad de observador, quien en junio del presente afo,
suscribié un Protocolo de Incorporacion al Subsistema de
Integracion Econdmica Centroamericana.

Durante este segundo semestre, el Consejo de Ministros
de Integracién Econdémica de Centroamérica (COMIECO)
se reuni6 en dos ocasiones para autorizar la ampliacion de
unos contingentes en favor de Guatemala para sorgo y maiz
amarillo. El 10 de diciembre se realizé un foro de reflexion
en Managua, que tuvo por objeto reunir a actores claves del
proceso de Integracion Econémica Centroamericana para
compartir y discutir las grandes lineas que deben orientar
al proceso. En la actividad participaron representantes del
sector privado, a través del Comité Consultivo de Integracion
Econémica Centroamericana (CCIE);el COMIECO); el Consejo
Agropecuario Centroamericano (CAC) y la Comision
Econdémica para América Latina (CEPAL).

El COMIECO también se reunié con el Consejo Agropecuario
Centroamericano (CAC) el mismo 10 de diciembre, con
la finalidad de conversar sobre temas de seguridad
alimentaria y riesgos asociados a desastres naturales, con
la finalidad de concertar planes regionales para enfrentar
estas situaciones. Asimismo, el 12 de diciembre se realizd,
en Managua, una reunién intersectorial entre el Consejo
de Ministros de Relaciones Exteriores y el COMIECO, con la
finalidad de evaluar el estado de avances de la Integracion
Centroamericana y dar seguimiento al cumplimiento de los
Mandatos Presidenciales emanados en agosto del presente

ano.Todas estas actividades, fueron la antesala de la reunion
de jefes de Estado y Gobierno del SICA, que se llevé a cabo
el dia 13 de diciembre.

Como resultados concretos que pueden reportarse en el
proceso de Integracion Econdmica Centroamericana se
resaltan los siguientes:

En lo que respecta a la armonizacion de
reglamentacion técnica se finalizaron los siguientes
Reglamentos Técnicos Centroamericanos (RTCAs)

« RTCA 65.05.63:11 Productos Utilizados en
Alimentacion Animal. Buenas Practicas de
Manufactura

+ RTCA 65.05.61.11 Plaguicidas
Microbiolégicos de Uso Agricola. Requisitos
para el Registro

« RTCA 67.04.65:12 Términos Lecheros
(Consulta Internacional)

« RTCA 67.04.66:12 Leche Pasteurizada
(Consulta Internacional)

Mediante la armonizacién de reglamentos técnicos para
estos productos, se busca impulsary facilitar el comercio de
los mismos en los mercados de los paises Centroamericanos,
puesto que se armonizan los requisitos de etiquetado,
registro sanitario, entre otros. Para tener una idea de la
importancia del comercio regional de estas mercancias,
cabe sefalar que las transacciones realizadas en el sector de
productos lacteos ascienden a US$94,982,858 en promedio
anual, mientras que en el caso de plaguicidas, el promedio
anual del comercio intrarregional, es de US$19,766,552.

En relacion a los temas arancelarios, durante este trimestre
se aprobo la reduccion y armonizaciéon arancelaria de
diversos productos que son utilizados principalmente por
la industria alimenticia centroamericana y otras industrias,
con la finalidad de contribuir a disminuir los costos de
las materias primas que utilizan. Entre estos productos
se destacan: pimienta, harina de hortalizas y tubérculos,
antioxidantes, barriles y pipas, entre otros. El comercio
de todos estos productos asciende a US$2,567,358 en
promedio anual y se espera que la reducciéon de sus
aranceles se traduzca en un ahorro de US$258,900 al afio
para las industrias y consumidores centroamericanos.
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A partir de enero 2013 corresponderd a Costa Rica ostentar
la Presidencia Pro Témpore del SICA. Se prevé que el
gobierno costarricense continle impulsando la integracion
econdémica con una agenda bajo el enfoque de resultados
concretos, priorizando las reas de facilitacion del comercio,
armonizacion de reglamentacién técnica, armonizacion
arancelaria y la incorporacion de Panama al subsistema
econémico.

ADMINISTRACION DE
TRATADOS COMERCIALES

Uno de los aspectos mas importantes de la administracion
de los tratados comerciales consiste, una vez que éstos
entran en vigencia, en la implementacién de todas las
disposiciones que dichos acuerdos contienen y en el
tutelaje de los derechos y obligaciones contenidos en los
acuerdos. Asi a manera de ejemplo, desde la administracién
de tratados se coordina con las autoridades competentes,
las desgravaciones arancelarias contenidas en los
acuerdos, la aplicacion de las reglas de origen y general
el cumplimiento de las disposiciones en las diferentes
disciplinas comerciales.

DEFENSA COMERCIAL

En este marco, uno de los aspectos mas relevantes de los
acuerdos comerciales se refiere a los aspectos relacionados
con la “defensa comercial”. La defensa comercial hace
referenciaalasaccionesque desdelosestados se promueven
para evitar practicas desleales del comercio, para garantizar
la correcta interpretacion de los compromisos contenidos
en el acuerdos y para coordinar procesos especificos como
las verificaciones de origen, los procedimientos en caso
de denuncias de dumping o los procesos mas complejos
de solucidon de controversias. En todo caso, el objetivo
es proteger los intereses legitimos de los productos
salvadorefos tanto en los mercados nacionales como en
los mercados internacionales y garantizar la aplicacion del
debido proceso en todas las posibles disputas comerciales,
en estrecha coordinacion con los sectores privados.

En el marco de la defensa comercial, se recibié denuncia
presentada por una empresa salvadorefia, en la cual
se argumentaba la existencia de presuntas practicas
de dumping en las exportaciones de harina de trigo
procedente de Honduras.

Al respecto, se examinaron las pruebas presentadas por la
empresa salvadorefa, para determinar si existian elementos
suficientes que justificaran el inicio de una investigacion.
La denuncia fue declarada inadmisible, debido a la falta
de pruebas que permitieran demostrar la existencia de
una practica desleal de comercio, conforme a la normativa
existente.

Dentro del apoyo brindado al sector exportador, se brindé
asesoria técnica a una empresa salvadorefa que fue
objeto de una visita de verificacion de origen por parte de
autoridades aduaneras panamenas, debido a dudas en el
origen de las exportaciones de productos de aluminio hacia
Panama.

Como resultado de la asesoria brindada, las autoridades
panamenas declararon como originario el producto antes
mencionado, con lo cual la empresa podrd continuar
exportando a Panama utilizando las preferencias que
brinda el acuerdo comercial vigente con ese pais.

Con el propédsito de garantizar un comercio fluido,
libre de obstaculos, se hicieron las gestiones necesarias
para eliminar obstaculos al comercio relacionados con
la aplicacion de medidas aduaneras por parte de las
autoridades guatemaltecas a empresas salvadorefias de
calzado; medidas implementadas por la Secretaria de
Agricultura de México a la exportacion de iguanas criadas
en cautiverio, entre otros.

FORMACION DE COMPETENCIAS EN Y DIFUSION
COMERCIAL

Se continué con el proceso de formacién permanente
al sector de textil y confeccién en el uso y aplicacion de
las Reglas de Origen en CAFTA-DR, para asegurar que las
empresas salvadorefias no sean cuestionadas en su ingreso
a los Estados Unidos. Este servicio es prestado de manera
gratuita por los expertos del Ministerio de Economia.

Como parte del programa de capacitacién sobre las
disciplinas comerciales, destacan los eventos que se
llevaron a cabo para dar a conocer las oportunidades de
negocios que brinda el Acuerdo comercial con Chile y el
TLC Unico entre Centroamérica y México. En dichos eventos
se capacitaron a mas de 275 representantes del sector
publico, privado, académico y sociedad civil en general.
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SEGUIMIENTO DE ACUERDOS
COMERCIALES VIGENTES

Como parte del seguimiento a los Acuerdos Comerciales, se
llevé a cabo una reunién entre los Ministros de Economia
y Comercio de El Salvador y Colombia, con el propdsito de
analizar iniciativas conjuntas que contribuyan aincrementar
los flujos de comercio e inversidn entre ambos paises.

En el marco de dicho encuentro, se acordd desarrollar una
agenda conjunta mediante la cual Colombia compartird con
El Salvador su experiencia respecto a la implementacion
de iniciativas que contribuirdn a mejorar los indices de
competitividad de nuestro pais.

IMPORTACION DE HARINA

En coordinacion con el Ministerio de Agricultura, se trabajé
en dos proyectos de Decretos Legislativos relacionados con
la eliminacion temporal del arancel a la harina de trigo y
con la autorizacién a dicho Ministerio para importar harina
de trigo.

ELSALVADORENELESCENARIOMULTILATERAL

Se realiza con éxito la Il Conferencia Ministerial
Centroamericana sobre Propiedad Intelectual,
Innovacion y Desarrollo Econémico.

En el mes de julio, se celebré en San Salvador, la Segunda
Conferencia Ministerial Centroamericana sobre Propiedad
Intelectual, Innovacion y Desarrollo Econédmico.

Durante el encuentro los funcionarios responsables
de la propiedad intelectual en la region enfocaron sus
discusiones en temas relacionados con las acciones que
se requieren para potenciar el desarrollo de la innovacion,
construir una cultura y conciencia de respeto a la propiedad
intelectual, asi como, el establecimiento de incentivos y
la creacién de capacidades de apoyo a la constitucion de
activos de propiedad intelectual, entre otros temas.

Al evento internacional asistieron tanto el Director
General de la Organizacion Mundial de la Propiedad
Intelectual, el Sefor Francis Gurry como todos los Ministros

Centroamericanos y Panama responsables del tema. Dicho

encuentro fue precedido por un encuentro de los Directores
Nacionales de las Oficinas en materia de Propiedad
Intelectual (OMPI).

Durante dicho evento y como resultado de las gestiones
realizadas en un plano bilateral El Salvador logré consolidar
y acordar con la OMPI asistencia técnica no reembolsable
en proyectos como: la creacion de un Centro de Acceso a
la Tecnologia e Innovacion en el pais asi como su Red, el
cual vendria a facilitar el acceso a innovadores, servicios
locales de informacién sobre tecnologia y otros servicios
conexos de alta calidad; la tercera edicion del programa
para el fortalecimiento de capacidades para funcionarios
judiciales en materia de Propiedad Intelectual; un proyecto
para el fortalecimiento e impulso para el fomento de
signos distintivos tales como las Indicaciones Geogréficas;
y una iniciativa encaminada a promover la investigacion e
innovacién en materia de salud.

(" )

“La Organizacion Mundial de la Propiedad

Intelectual (OMPI) es el organismo del sistema
de organizaciones de las Naciones Unidas
dedicado al uso de la propiedad intelectual
(patentes, derecho de autor, marcas, disefios
(dibujos y modelos), etc.) como medio de
estimular la innovacién y la creatividad.”

Fuente: OMPI J

Firma de Acuerdo sobre Propiedad Intelectual, Innovacién y Desarrollo Econdémico
Centroamericana.
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Concluye la negociaciéon del instrumento
sobrelaProteccion delasInterpretaciones
y Ejecuciones Audiovisuales (Tratado de
Beijing) y El Salvador lo suscribe. -OMPI

del instrumento que otorgara a las partes
contratantes proteccién a través de un
marco legal internacional a los actores por
) sus obras cinematograficas y de television,
!/' asi como también a los musicos en casos en
_— que, por ejemplo, un concierto de estos quede
grabado en un DVD, Blu-ray y cualquier otro medio
de comunicacién tradicional, asi como en las redes digitales.
En noviembre, El Salvador suscribié dicho instrumento el
cual debe ser sometido a consideracion para ratificacion de
la Asamblea Legislativa.

a )

{Cambia dicho Instrumento las
disposiciones legales vigentes sobre la
materia en El Salvador?

No, el mismo no viene a modificar las
disposiciones de la actual Ley de Propiedad
Intelectual de El Salvador la cual incluye entre
otros la proteccion a los derechos morales,
asimismo la Ley protege a los titulares de los
derechos conexos que incluye a los artistas
intérpretes y ejecutantes, a quienes garantiza
sus derechos econdémicos tales como los
derechos de la reproduccién, distribucion,
alquiler,  disposicion,  radiodifusiéon vy
comunicacion al publico. El Tratado viene a
elevar el estdndar Internacional para aquellos
paises que no otorgan dicha protecciéon con
un determinado nivel.

\_ _J

Contintian Negociaciones sobre la actualizacién del
Acuerdo en materia de productos de Tecnologia de la
Informacion en el marco de la OMC

De cara a la importancia cada vez mayor que representa el
comercio de productos de tecnologia de la informacion,
se estd discutiendo en el marco del Comité del Acuerdo
sobre Tecnologia de la Informacion (ATI) una propuesta

encaminada a la ampliacién del listado de productos
comprendidos actualmente en el mismo. Tal como lo han
indicado los impulsores de esta iniciativa, la ampliacién de
productos obedece a los avances tecnolégicos que se han
desarrollado desde el afio 1996, fecha en la que se suscribid
el Acuerdo.

Actualmente se estan llevando a cabo discusiones técnicas
entre los miembros interesados en impulsar esta propuesta,
y se esperaria que como producto de estos intercambios se
cuente con un listado revisado de productos adicionales
que eventualmente se podrian incluir al Acuerdo actual.
Entre los productos que se desean incorporar figuran
sistemas de navegacién, productos de cobre para uso
en circuitos integrados, productos para la fabricaciéon de
semiconductores, entre otros. Algunos miembros que
forman parte de este Acuerdo, nos encontramos en el
proceso de evaluar dicha propuesta sobre la base del as
consultas internas que corresponden.

a {Qué regula el Acuerdo de Tecnologia de )
la Informacién?

“Oficialmente, la Declaracion Ministerial sobre
el Comercio de Productos de Tecnologia de
la Informacion, el ATI, fue adoptada en la
Conferencia Ministerial de la OMC celebrada
en diciembre de 1996 en Singapur por 29
participantes. El nimero de participantes ha
aumentado a 70, lo que representa alrededor
del 97 por ciento del comercio mundial de
productos de tecnologia de la informacion.
El ATl prevé que los participantes supriman
totalmente los derechos respecto de los
productos de tecnologia de la informacion
abarcados por el Acuerdo..”

Fuente: OMC

\_ _J

Continuan las negociaciones de facilitacion de
comercio en la OMC

Sobre la base de los Mandatos Ministeriales de la OMC
el Grupo de Negociaciéon continua negociando un
Acuerdo encaminado a adoptar medidas que faciliten el
intercambio internacional de mercancias. Dichas medidas
incluyen requisitos procedimiento y formalidades para la
exportacion, importacidn y transito internacional.
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El proyecto de texto avanza con miras a una posible decisién
para lo que serd la préxima Reunién Ministerial a celebrarse
en Diciembre de 2013. El Salvador contribuye activamente
en este proceso teniendo como guia las disposiciones
existentes en el ordenamiento juridico Centroamericano y
nacional.

Para conocer mas sobre estas negociaciones puedes
dirigirte a: http://www.wto.org/spanish/tratops/tradfas/
tradfas.htm

EL SALVADOR FUE SEDE DEL SEMINARIO
SOBRE MEDIDAS COMERCIALES CORRECTIVAS
PARA AMERICA LATINA

Durante la semana del 4 de diciembre Salvador fue sede del
Seminario Regional sobre Medidas Comerciales Correctivas
delaOMC para paises de América Latina, evento organizado
por la Secretaria de la Organizacion Mundial del Comercio
(OMC), y el Banco Interamericano de Desarrollo (BID), a
través del Sector de Integracién y Comercio (INT) y su
Instituto para la Integracion de América Latina y el Caribe
(INTAL).

El evento que gozé de una amplia participacion de
funcionariosnacionalesdetodaAméricalatinaresponsables
de la aplicacion de dichas medidas correctivas, tenia por
objeto el profundizar en los conocimientos y comprension
de las normas y procedimientos las medidas en areas de
antidumping, subvenciones y medidas compensatorias y
salvaguardias enmarcadas dentro de la normativa de los
Acuerdos de la OMC.

{Que son las Medidas Comerciales
Correctivas de la OMC?

Las Medidas
de la OMC principalmente son las
siguientes: Medidas Antidumping, Medidas
Compensatorias y Medidas de Salvaguardia:
Un Miembro puede aplicar una Medida
Antidumping “a las importaciones que se
considera son objeto de dumping y causan
dano a los productores de productos
competidores en el pais importador. Estos
derechos son equivalentes a la diferencia
entre el precio de exportacion de las
mercancias y su valor normal, si el dumping
causa dano™.

Comerciales  Correctivas

Una Medida Compensatoria“son las que toma
un pais importador, generalmente en forma
de un aumento de los derechos, con objeto
de contrarrestar las subvenciones concedidas
en el pais exportador a los productores o a los
exportadores”*.

Una Medida de Salvaguardia son aquellas
“destinadas a proteger a una determinada
rama de produccién contra un aumento
imprevisto de las importaciones”.

* Glosario de términos de la OMC: http://
www.wto.org/spanish/thewto_s/glossary_s/
glossary_s.htm
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Para mayor informacion:

Ministerio de Economia Direccion de Administracion
www.minec.gob.sv de Tratados Comerciales
Tel.: 2247-5600 datco@minec.gob.sv

Tel.: 2247-5788 / 5790
Unidad de Inteligencia Econémica

uieco@minec.gob.sv PROESA
Tel.: 2247-5851 www.proesa.gob.sv
info@proesa.gob.sv
Direccion de Politica Comercial Tel.: 2210-2500/ 2549

Tel.: 2247-5753




